@ mavshack

Séljare Liveshopping (flera tjanster)

Som saljare kommer du att vara ansvarig for Mavshacks tjansteutbud inom liveshopping mot
nya potentiella kunder. Var tjanst ar en avancerad teknisk 16sning skapad for att forbattra
kundernas redan existerande e-handelslosningar. Eftersom efterfragan pa var tjanst dkar ar
vi pa vag att rekrytera fler kollegor till teamet som ska fortsatta vaxa under 2021.

Om rollen

Du kommer att ha ansvaret for en oerhort viktig del av saljprocessen. Att traffa nya kunder,
presentera Mavshacks liveshoppingtjanst och ta avslut. Du kommer ha en viktig funktion
mellan vart tekniska utvecklingsteam och marknadsforingsteamet som skapar leads.

Ditt ansvar omfattar bland annat att

Leda forsaljningsprocessen fran prospektering till avslut. Satta samman erbjudanden som
skapar varde for vara kunder samtidigt som Mavshacks intakter vaxer.

Aga KPl:er inom férsiljning och stegen mot till att nd dem.

Att representera Mavshack och erbjuda vara tjanster till beslutsfattare inom e-com,
marknadsforing och/eller management.

Om dig

Du bor vara en sjalvgaende person som kan leda komplexa forsaljningscykler och darmed
ocksa 6ka vara intdakter samtidigt som du behaller néjda kunder. Du boér dven ha en god
forstaelse for mjukvaruprodukter och hur mjukvaruutveckling sker. Du ar van att arbeta hart
(och gillar att arbeta) for att na ett mal du bryr dig om. Samtidigt ar du en “doer” som kan
driva projekt fran borjan till slut. Du gillar att |ata resultaten av dina insatser tala for sig sjalv.
Du ar bekvam att arbeta med varierande persontyper och tror (som vi) att vi tillsammans
uppnadr mycket mer an som ensam. Du ar bekvam att kommunicera pa engelska bade
skriftligt och muntligt, bland annat pa kundmaoten dar du ska sélja in dina idéer och
foretagets tjanster.

Du har
Kunskap om hur dagens framgangsrika forsaljning av digitala tjanster sker och matchar pa sa
satt ratt [6sningar fran vart erbjudande. Du har dven férmaga att ta emot invandningar och

hantera dem baserat pa din framgangsrika forsaljningsteknik.

Bevisad bakgrund av framgangsrik B2B-forsaljning (gdarna inom Retail el motsvarande).



@ mavshack

Passion for att anvanda teknik for att skapa en suveran anvandarupplevelse. Det ar viktigt
med teknisk forstaelse.

Det kan vara meriterande om du har
Erfarenhet av forsaljning inom/mot SaaSs eller e-handelsbranschen
Sprakkunskaper utéver svenska och engelska

Erfarenhet av CRM-verktyg som till exempel HubSpot

Vi erbjuder

For oss ar det viktigt att vara medarbetare trivs. Vi erbjuder darfor ett arbete i en miljo som
karaktariseras av lyhérdhet, 6dmjukhet, gladje och prestation. Vi ar mana om att stédja och

uppmuntra vara medarbetare i all utveckling.
Tjdnsten dr en tillsvidareanstdllning med inledande provanstdlining.

Placering: Stockholm, Sverige. Kontoret ligger 200 meter fran tunnelbanestation Stadion pa
Ostermalm i Stockholm.

Verkar det har intressant?

Vi hoppas det i alla fall! Du ar varmt valkommen att s6ka tjansten genom att skicka ansékan

och din CV till job@mavshack.com. Mark garna ansokan med “Sélj Liveshopping”.

Denna rekrytering sker med I6pande urval, varfér vi géirna ser att du skickar din ansékan

snarast, dock senast den 31 juli 2021.
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